Milyon Turk Elektronik Bayi Girisimi

E-ticaret ve e-pazarlama alanlarinda bir profesyonel

ol, Urin, hizmet ve bilgi elektronik ticcar olmak icin.




Ulkemizin ilerleyisine dogru hepimiz
gayret gostermek amaciyla, Tek bir
hedef pesinde olmak Bizim icin
aydinhk bir gelecek elde etmek ve
boylece Turkiye icin basliyoruz,
Cunku biz Turk toplumunun
dokusunun bir parcasiyiz ve her genc
erkegin ve kadinin ekonomik
kosullardan aci cektiginden
hissettigimiz icin, Milyonlarca Turk
elektronik saticisinin inisiyatifiyle her
Turk gelecegin Uretilmesi icin en iyi
ve en kisa yoldan yonlendiren bir isik
Isinl baslatmaya ve yol gosterici bir
Istk tutmaya kararliyiz.
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Girisimi gerceklestirmek icin baslatilan mesaj, Turk toplumunun
tom kesimlerini iceren bir mesajdir, Insanliga, insani ve
zihinlerin sahip oldugu esi benzeri gordlmemis yetenek ve
mallarla hizmet etmeyi amaclayan evrensel bir mesajdir, Bilinen
tOm siniflara yas veya uzmanlik ne olursa olsun hizmet eder, Bu
nedenle, inisiyatif, Torkiye'nin her Uyesine ve tbm kurumlarina
bir egitim programi seklinde hitap ettigi ilk guinden beri

olmustur ve bu projeyi tum dunyaya yayilmis verimli projeler.
Turkiye'nin elektronik ticaretinde 6ncu bir rol oynamasi
gerektigine ve Ulkeler arasinda igbirligi ve ortakhk ruhuna
dayanmasi gerektigine inancimizla, Bir milyon Turk e-isyerinin
girisimi, bu anlasmalari kolaylagtirmak ve dUnya ile dUnya
ekonomisine onculUk eden Ulkeler arasinda oldugu gibi, Turkiye
ile donyanin diger ulkeleri arasinda kulturel, ticari ve
endUstriyel kopruler kurarak farkl koltOrler arasindaki
guclUklerin Ustesinden gelmeyi taahhit etmistir, Boylece
Ulkemizin ekonomik refahi saglanrr.
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Kugkusuz, bir milyon Tiirk elektronik isgisini isgiicii piyasasina nitelendirme
girigiminin, Tiirk toplumunda igsizlik oranin kuvvetle azaltmak icin yeterli
destegi alabildigine kusku yok, Yetenekleri ve potansiyelleri ne olursa
olsun, her Tirk'in yapabildigi bir yoldur, Nitelikleri ve bilimsel bilgisi ne
olursa olsun, Ancak, ¢zel ihtiyaclar; olanlarin hepsi internete gidebilir ve
boylece prestijli kiigiik ve orta olcekli sirketlerin ve hatta devlerin iglerini
elde ettikleri araclara ve araclara sahip olabilirler, hatta kendi web sitelerini
acabilirler, Birkag yil icinde, Bilimsel bir program aracihigiyla igsizlik
olgusunu kokten ortadan kaldirmak miamkanddr.

Genel olarak girisim genclerin, mezunlarin ve diisiik veya orta gelirli

kisilerin istihdamina katkida bulunur. Tirk is adamlarinin ve girisimcilerin

sayisinin artmasina yardimci olur. Tiirkive ekonomisine fayda saglar,

Tirkiye'ye en iyi ve en hizli sekilde fayda saglayacaktir.

Tirk makamlarinin bir milyon Tiirk elektronik tacirinin inisiyatifini
destekleme anlasmasi buiyiik sorumluluk ustlenecek ve Tiirk gencligini
veya biitin Turkleri ayrimcilik yapmaksizin, Tirkiye ekonomisini
ilerletme yiikiinii tasimada Hiikiimetin bir ortagi olacaktir. issizlerin
saflarinda beklemek yerine, en az bir milyon Tiirk serbest meslek

ve elektronik projelerin saflarina tasinacak, Boylece, hedeflerine
ulagsmakta ve ulkeye akista zor para birimlerini baslatmakta ve geng
insanlara yatirim yapmayi amaclayan devlet

yonunde yatinmcinin guvenini arttirmaktadir Turkiye, her iscinin her
alana yatirim yapmasi icin ilk tercihtir.

Clnkd internet, yasamin her alaninda ortak bir faktordiir oldugundan,
Bir milyon Tiirk e-tiiccar isglicli piyasasina hak kazandiginda ve sanayi,
tarim ve turizm alanlarinda yayildiginda, Farkli yerel ve uluslararasi
ticarete yatinm yapmak ve her alani cabalari ve becerileri ile birlikte
tagimak icin birlikte calismak bdylece birkac yil icinde Tiirkive muazzam
ekonomik bliyiimeye tanik olacak, Tim diinyadaki cocuklarin ders
kitaplarinda ve rehberlik etmek konusunda diinyaya onderlik edecek
oncii bir deneyim olacagiz.
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Hayattaki basarili insanlar, hayal kurmanin ve hayal
kurmanin gercege donusmesi arasindaki yolun genellikle
dikenli ve zorluklarla dolu uzun, zor bir yol oldugunu bilirler,
Genellikle sadece bir riya tanimlamak yeterli degildir, ancak
ozellikler ve yol haritasi ¢cizmeniz ve zaman cizelgesi ile
belirlenmis belirli kilometre taslari belirlemeniz gerekir,
Boylece ilerlemenizi nihayet olcebilir ve gerekli ayarlamalari
zamaninda uygulayabilirsiniz, Sonunda herkesin gurur ve
gururla konustugu onurlu bir basari oykisu olmak icindir.
Cunkul enstitumuz yirmi yildan fazla deneyime sahip milyon
Turk elektronik bayisinin inisiyatifinin saglayicisi oldugundan,
Ayni prensibi takip ederek ve tum ciddiyet ve ilgi ile takip
edilmesi gereken onemli stratejik hedefler belirlendi.




Isglicii piyasasinin egitimi ve rehabilitasyonunda

kapsamli kalite standartlarinin uygulanmasi

E-ticaret ve cevrimici isle ugrasanlari bireyler ve
sirketlerden deneyimleri paylasmak ve tesvik etmek
icin bir araya getiren akilli bir iletigim sistemi.

Stajyerlerin calismalarini ve pratik uygulamalarini
zamaninda ¢ozumler Uretmek icin izlemek ve
degerlendirmek, Stajyerlere surekli olarak desteklemek.

Bireyleri ve sirketleri fikirlerini belirlemeye ve yatirim
firsatlarini yerel ve kuresel olarak ele gecirmeye
tesvik etmektir.
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Birey ve toplum igin e-ticaretin

amaglarini ve yararlarini belirlemek

Arap ve kiiresel lilkelerde farkh

elektronik ticaret cesitleri.

Arap ve uluslararasi elektronik
pazarlarina profesyonel satis ve
ihracat.

Tiirk tiriin ve hizmetlerinin ihracati
icin elektronik pazarlarda
profesyonel ¢alisma.

Glimriik, nakliye, 6deme ve

depolamanin sirlarini bilmek.

Yiiksek kalitede ve rekabetgi
fiyatlarla uluslararasi iriinler elde
etmenin sirlari.

Elektronik pazarlama sanatini
o6grenmek ve onu elektronik
ticaretle baglamaktir.

E-ticaret ile i¢ piyasadan diinyaya

¢ikmaktr.

En iyi 25 ¢evrimigi projeyi tanimak,

stajyerlere biiylik karlar kazandirir.

onik Ticaret ve Elektronik Pazarlama

icin En lyi 10 Stratejiyi Ogrenmektir.
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Dorduncu ders |

- Girisiminin Egitim Takvimi 4
Elektronik ticarette ve elektronik b J
pazarlamada ahlaklari.

Ise alim siireci egitimden sonra nasil Elektronik ticaret ve elektronik pazarlama
gerceklesiyor ve stajyerin ayda aldigi calismalarinda dini yasal ve dini bilginlerin goriisd.
karin degeri
Altinci ders Ikinci ders
Yapay zekanin e-ticaret ve web _uygulamalarl Hack, harac, siber suc ve siber suclara karsi
ile iliskisi nedir. kendinizi nasil korursunuz.
Yedinci ders Uciincii ders
Block cin elektronik yatirnmcilari nasil etkiler ve Elektronik ticaret icin karsilanmasi gereken
satis ve satin alma surecini nasil hizlandirir. sartlar.



Dokuzuncu ders

ihracatinizi ve elektronik pazarlar araciligyla iiriinlerinizin ve

hizmetlerinizin pazarlama kabiliyetini nasil artirabilir ve musterileri

piyasaya stirmenin en kolay ve en hizli yolu ile nasil hedefleyebilirsiniz.

On birinci ders

Gunluk istatistik ve raporlarin en guclu siteleri
lizerinden bir pazar arastirmasi (liriin analizi ve pazar
analizi) nasil hazirlanir, ithalat ve ihracat 6ncesi ve
sonrasi urtinlerinizi nasil fiyatlandirabilirsiniz (ihracat
icin en onemli 30 neden).

On ucuncu ders

Dunyanin ¢ogu ulkesindeki en onemli ticari sehirleri
tanimlamak, Farkh tlkelerdeki farkh trtnlerin en
onemli sirketlerini ve fabrikalarini tanimlamak.

Sekizince ders

internet izerinden elektronik ticaretin mekanizmalari ve
unsurlari ile truanlerinizi ve hizmetlerinizi dinyaya nasil

ihrac edebilir ve pazarlayabilirsiniz.

Onuncu ders

internetteki en onemli 5 (B TO B) e-market
nasil kullanilir.

On ikinci ders

Tiketici davranisini belirlemek (basaril bir
isletme kurmanin ilk adimi) Ticaret yapan
ulkelerin kulturlerini tanimlamak.



On dorduncu ders

On besince ders

Uriinleri daha sonra pazarlamak, ihrac etmek veya Yeni bir Girlin icin yeni bir pazar acmayi veya mevcut
ithal etmek, Diinyanin her lilkesine seyahat etmek pazarlari genigletmeyi diigiinmek, Herhangi bir ithalat
icin program boyunca size yardimci olunmasi.

veya ihracat firmasinin beyni olmaniza yardimci olunmasi.

On yedinci ders On altinci ders
ithalat ve ihracat siirecine iliskin bilimsel uzmanlik ve ticari Cesitli Arap ve uluslararasi internet pazarlarinda
sirlarin kazanilmasi, Alibaba gibi sirketler icin alis ve satis yapmak, Acik artirma sitelerinde

elektronik pazarlarin sitelerini ve bunlardan binlerce dolar

kazanmayi aciklamak. satis ve satin alma.

On dokuzuncu ders On sekizince ders

Uluslararasi tasimacilik aracglarini (incoterms) E-bay web sitesi ve Sok web sitesi gibi bireyler icin elektronik
satan ve satin alan ilk 10 Arap bolgesini pazarlarin sitelerini agiklamak, Skrill,2co gibi uluslararasi
belirlemek. ticarette kullanilan en nemli cevrimici bankalar aciklamak.

Yirmi birinci ders Yirminci ders

Gumrikler, gumrik islemleri, deniz ve hava Farkli gonderim yontemleri, farkli deme
limanlari (problemler ve ¢oziimler), Ihracat ve ithalat yontemleri ve belge bagimhliklari, ithalat ve ihracat
icin gerekli belgeler hakkinda bilgi edinin. ile giimriik islemlerinin temellerini agiklamak.



Yirmi ucuncu ders

Is Ingilizcesini ve nasil mektup
yazilacagini ogrenin, Is Ingilizcesinde
E-posta nasil yazilacagini.

Yirmi besinci ders

Ticari igslemler sirasinda en dnemli sigorta ve sahtekarliktan
korunma yontemleri hakkinda bilgi edinme, Almak
istediginiz Urunlerin kalitesini garanti etmek igin etiket.

Yirmi yedinci ders

E-ticaret kampanyalari tasarlama ve planlama
stratejileri, Ebay web sitesi ile Grunleriniz igin
ihracat ve pazarlama stratejileri.

Yirmi dokuzuncu ders

Uclinct sahislar icin Grlin ithalati ve ihracati
stratejileri, B2b sitelerinde satis stratejileri, Ali
baba, pubdgo, global sorsuz.

Sig_orta sirketleri ve kalite denetimi,
Ihracat ve ithalat yontemlerini
baskalarinin hesabina aciklar.

Yirmi dorduncu ders

Ticari islemlerin tamamlanmasinda nasil mizakere
edilecegini(Negotiation Skills), Basarili Online Ticaretin
On Hukmu Dolandiricilik ve ahlaksizliktan kaginin.

Yirmi altinci ders

Uluslararasi sergilere nasil seyahat edilir ve
hazirlanir, Modern ihracatta e-pazarlamayi
kullaniimasi.

Yirmi sekizince ders

TiredMap’in en onemli hazinelerini 6grenin,
Internet Uzerinden basarili bir ithalat ve
ihracat sirketi nasil olunur.



Otuz birinci ders Otuzuncu ders

C2C Sitelerinde Satis Stratejileri ebay web sitesi
i} ° - gibi, Bircok Arap sitesi gibi B2C sitelerde satis
satin alacaginizi ve satacaginizi ogrenin. stratejileri. (10 siteden daha fazla)

Google Adwords ile urun ve hizmetlerinizi nasil

Otuz Uclncu ders Otuz ikinci ders

Finanse edilen Facebook reklamlariyla trunlerinizi

L _ _ ve hizmetlerinizi nasil satin alacaginizi ve
almayi ve satmayi 6grenin (E-mail Marketing). satacaginizi 6grenin (Facebook Ads).

Uriinlerinizi ve hizmetlerinizi e-posta ile nasil

Otuz besinci ders Otuz dorduncu ders

Facebook, Twitter, LinkedIn ve Instagram'in etkili Video pazarlama yoluyla urunlerinizi ve
bir e-ticaret pazarina nasil donistigunu 6grenin. hizmetlerinizi nasil satin alacaginizi ve

(Facebook Business —_Twitter for business — Linkdin for i T S 2 [ e )
business — Instagram for business) 3 g g

Otuz altinci ders

Uriinlerinizi ve siniflandiriimis sitelerinizi etkili bir
e-ticaret pazarina nasil donusturebileceginizi ogrenin.
( Forums for business- Classified Ads For Business).



Saha ziyaretleri
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Ogrenci, elektronik magazalari
olan bazi sirketlere saha

ziyaretleri gerceklestirmekte

ve bu sitelerde, urunun satin

alinmasindan depoya kadar
urunlerin nasil yetistirilecegini
ve magazanin pazarlanmasinin

nasil yapildigini bilmektedir.
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‘ B3 Ucretsiz bir reklam sayfaniz sahip olun

o

oo

Bir 6grenci web dizinine
bir yil boyunca (jcretsiz
olarak kaydolabilir, kendine
ait grtinlerini, hizmetlerini,
kendi sosyal medya
hesaplar) icerikli bir
sayfaya sahip olacaktir.
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Ogrenci, Uriin fiyatinin%30'una
varan alisverisini ve medya
ortamindaki sayfalarini
pazarlayabilen ve
Turkiye'den dogrudan aliciya
gonderen 5000 Turk elektronik
Urinune sahip olacak.
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|

<

ingiltere E-ticaret

ehliyet kurumlari (ECDL)

Amerikan Elektronik

Ticaret Kultubi

Elektronik Ticaret ve

Elektronik Pazarlama Birligi

Elektronik Ticaret ve

Teknoloji Merkezi

“Commerce ™




ithalat ve

Uzman

E-ticaret
uzmani

internet

Online sat|§ lizerinden ozel bir
yonetimi e
uzmani geliﬂst‘irmek ve
yonetmek

Uzman
Gelistirme ve
icerik Yonetimi

ihracat

Sirketler
arasinda
elektronik
pazarlari agan
uzmani

Acik artirma
siteleri
aracihigiyla satis
ve satin alma
uzmani

Fiyatlandirma
ve teklifler
Uzmani
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Dr. Khaled Mohammed Khaled

* Arap d(inyasinda ve Amerika'da elektronik ticaret ve elektronik
pazarlama danigman ve uzmani.

* Siber sug ve cevrimici ticaret uzman ve danismani

* Elektronik Ticaret ve Elektronik Pazarlama Birligi Genel Midurl g

* ABD e-ticaret kullibti Genel M{idiirti — Delaware

* Cin, Suudi ve Misir e-ticaret kullib(i Genel Midiir(

* Dy Ticaret Merkezinde Ogretim Gérevlisi - Ticaret ve Sanayi
Bakanligi 2007-2009

» E-Ticaret Danigman; - ITIDA - Misir iletisim Bakanlig1 2013-2014

» E-Ticaret ve Teknoloji Merkezi Genel Muduiri

* Bilgi Ag1 Merkezi Ogretim Gorevlisi - Assiut Universitesi

» Amerikan Pazarlama Dernegi Uyesi (AMA)

* Cesitli uluslararas) kuruluglarda egitim ve gelisim danisman

» E-ticaret kitabinin yazar| 54 kitap
* Duinya Ticaret Kanali Yonetim Kurulu Baskan; (GBC)




Muhendis. AbdulRazaqg Mohammed Khaled

* Amerikan e-ticaret kulUbu tarafindan akredite edilen
e-pazarlama kocgu

* Elektronik Ticaret ve Elektronik Pazarlama Birligi Genel
Sekreteri

* Arap e-ticaret kuliblnde e-pazarlama sektorl direktoru

* Uluslararasi Ticaret Hatti Elektronik Ticaret, Programlama ve
Tasarim Direktora

* Danya Ekonomik Platformunda E-Pazarlama Direktoru

+ Sunucu siteleri ve Etki alanlari ve aglari yonetiminde uzman

* Web tasarimcisi ve programcisi ve forum ve reklam yukleme
uzmani

" Web Tasarim Ansiklopedisi Yazari

* Basarili bir web sitesi ve e-pazarlama kitabi e-posta ile nasil
tasarlanir.

Guinlik teknik destegi desteklemek icin 7 egitimci daha vardir.




